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重庆生态产业互联网案例

生成日期: 2025-10-21

    而当时她在国内甚至“连一家都没发现”。在张艳看来，国内目前的现状是“大家都觉得ToC互联网
到了一定阶段，都在找新的机会”，但从投资收益来看还不够好，不过她也相信，“还需要时间，这会是一个
长期的趋势。”昆仲资本创始管理合伙人王钧同样认为，消费互联网增速放缓给产业互联网带来新的机
会，“现在消费互联网不管是用户红利，还是本身的发展，不像以前那样疯长，所以现在确实需要一个新的投
资领域和关注角度”。“企业服务确实已经处于爆发前夕。”金沙江创投主管合伙人朱啸虎判断，他观察到美
国的VC过去十年从企业服务上赚的钱要超过消费互联网公司，而且企业服务公司的数量相比较消费互联网甚至
更多，大多数公司“都叫不出名字”，也不是特别大，也不怎么烧钱。“我们觉得中国也会是一样的趋势。”
朱啸虎说。金沙江创投主管合伙人朱啸虎。摄影：吴育琛蓝驰创投管理合伙人陈维广透露自己的机构与许多投
资人都在关注产业互联网的赛道，这位曾经投出瓜子二手车、赶集网、青云等ToC与ToB两类公司的投资人，
对于关注ToB有着自己的逻辑。陈维广认为对于专业的投资机构而言，布局ToC与ToB投资都是有价值
的，“消费互联网项目的头部效应明显。当产业互联网的发展变得深入，互联网在其中所发挥的作用便越来越
清晰。重庆生态产业互联网案例

    越来越多的目光开始转移到产业互联网和政企互联网上。其实，一个巴掌拍不响，产业互联网和政企
互联网自身也有很强烈的发展欲望。以产业互联网为例。什么是产业？制造业、农业、能源、物流、交通、教
育、通信等等，这些都是产业。（产业就是行业，所以产业互联网也不时被叫成行业互联网。）马化腾前几天
刚说，“产业互联网是数字产业化和产业数字化的重要载体”。啥意思？作为中国大的互联网公司，这就
是BAT们天天喊的“互联网+”呗。说白了，就是利用自身的数字技术优势，去“改造”传统产业，实现整个产
业链的数字化转型。更直白一点，就是说：“我就是互联网，我有‘大力金刚丸’，我要给你们‘赋能’，你
们赶紧抱紧我，一起发大财...”互联网怎么就给产业赋能了呢？我们就拿现在喊得凶的工业互联网来说吧。工
业互联网这几年可以说是锣鼓喧天、彩旗飘扬，三天两头开大会，隔三差五上新闻。之所以如此，是因为工业
对于一个国家来说，拥有极其重要的战略地位，也通常是体量大的产业之一。来，送你一段官方表述：工业制
造业是国民经济的主体，是立国之本、兴国之器、强国之基。十八世纪中叶开启工业文明以来，世界强国的兴
衰史和中华民族的奋斗史一再证明。重庆生态产业互联网案例让用户不再需要依赖互联网式的大型中心，以存
在于不同产业，不同流程的中心来更好地满足自身的需求。

    但问题是：施工完有人用吗？做出来的东西跟消费者是不是连接？而我们能连接好用户。我有很多用
户群跟你合作来连接，有巨大的优势。”马化腾的回答意味着，即便是做ToB，腾讯也会利用起自己无可比拟的
流量优势，推动ToB业务的发展，毕竟所有ToB的链条，都要以ToC变现来作为终的出口。尽管存在种种短板，
但接受采访的投资人们都表示非常看好产业互联网的未来。“我对这个事很笃定，它一定是个大方向。”王钧
说。可以预见的是，由于产业互联网天生存在的成长速度相对偏慢、难以一家独大、数量多、无需大规模烧钱
等特质，未来几年这一领域的投资与创业可能将会持续受到关注，但它也很难成为共享单车、无人货架等等那样
“猪”满天飞的风口。2015年底，在一家媒体主办的“2015中国产业互联网峰会”上，有一场论坛被命名
为“产业互联网的风口与浪尖”，几番讨论下来，雄心资本创始人王冠雄总结嘉宾观点称，“产业互联网现在
是风口。”两年后，2017年12月底，阿里巴巴集团学术委员会、湖畔大学教育长、曾任阿里巴巴执行副总裁与
参谋长的曾鸣在一场演讲中也预言，“未来三年，产业互联网的突破将是可见的方向。”现在。
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    拥有企业用户资源是通向产业互联网之路的重要保障，可以发展针对细分行业的交易所模式的互联网
应用，也可以发展针对通用行业的互联网金融、虚拟运营商、企业培训、企业社交等应用。3.具备互联网思维
与互联网服务能力具备了优势产业资源与企业并不意味着企业一定能够成功转型成产业互联网公司，企业还需
要有互联网思维和互联网服务能力。企业的决策者需要以数字人的思维去部署决策，而不能停留在大规模生产、
大规模销售和大规模传播的工业化思维时代。从企业的战略部署到组织结构都要进行适应互联网的改造，企业
需要更开放、更关注用户的体验、组织结构扁平化。（二）产业互联网的在产业互联网的大潮背后，互联网+金
融+X是其。我们相信，产业互联网的大势将很快在各个产业渗透蔓延，无论是教育、医疗等较轻的服务业，还
是橡胶、建筑、煤炭、钢铁等较重的工业，均将感受到这场变革。其中，互联网和金融将成为产业互联网在各
个领域发展的两大工具，互联网对应的是信息流，诠释了全新的技术手段（如云计算、大数据、移动互联网等）
和思维模式（如长尾、众包、等），金融不体现在支付结算方面，而且还应用于资金融通，通过资金的流通引
导其他生产要素的流动。互联网本身的特质决定了它只能给产业互联网带来缓慢、难以持续的发展，这是产业
互联网早期发展缓慢的原因。

    3)解决方案共享：积累足够细分行业解决方案经验的集成商、或行业者，可以搭建行业专业平台与应
用工具库，共享研发设计及运营服务系统，形成对外赋能及孵化机制。同时可探索建立行业解决方案应用商店
模式，引入使用付费及产业O2O服务机制，形成技术及供应链资源交易系统。数据的中心化与生产的去中心化
让不同生产部门享受产业互联网化后的共享协作价值真正打破“数据孤岛”传统生产模式下，产业不同环节对
数据的采集与应用相对封闭，设计、管理、生产、销售、库存等不同维度的数据信息无法完全互通，数据出现
脱节，“数据孤岛”因此产生。产业互联网的出现，要求通过数据分析与洞察形成智慧并指导生产过程，对企
业全部门甚至产业全链条上数据的规则化整合、存储与分析提出了统一部署需求。数据的融合应用，使“数
据”成为全流程生产控制的中心。因此，产业互联网是生产数据中心化的进程——通过推动数据向具备存储条
件与分析能力的数据中台流动，打破传统行业既有的数据封闭使用方式，提升生产效能。离散式生产网络推动
行业合作在传统的生产组织中，生产由决策部门统一安排进行，无论是产品制造还是内容生产，都需要不同流
程和部门密切沟通。当产业互联网时代来临，我们将会看到一场完全有别于互联网时代的这样一种去中间化式
的全新发展模式的来临。重庆生态产业互联网案例

我们虽然提出了产业互联网与消费互联网是两种不同的模式，但是在落地过程中，依然有着明显的平台经
济痕迹。重庆生态产业互联网案例

    不过在许多投资人看来，所谓产业互联网虽然与企业服务、ToB等说法上或许存在细小的差别，但实质
上说的是一回事。它与ToC的消费互联网相对，从此前的关注人与人、与物、与服务的连接，变为物与物、物
与服务之间的连接，以提升供给侧的效率。这同样不是一个新鲜的概念。资料显示，2000年左右刚刚进入互联
网时代不久时，我国B2B服务，企业就是早期主打企业与对接的慧聪网、阿里巴巴等公司。而在2012年左右，
随着中国钢铁、塑料等产能出现过剩，尤其是电商发展带来的销售渠道、链条和交易改造的启示，使得建设线
上信息与交易平台成为一波创业热潮，创业公司从中撮合交易获得佣金，其中为的就是以找钢网、找塑料网等
为的“找”系列。2016年9月，创新工场董事长兼CEO李开复提出B2B服务已进入，他认为这个阶段的ToB服务，
“不是关心怎么买得快、便宜，而是关心怎么买到适合的，怎么才能快地获得服务”。创新工场董事长兼CEO
李开复。摄影：邓攀有趣的是，在，就已经有业内人士喊出了产业互联网的概念，这个与，两者在本质上几乎
拥有同样的内涵，通过运用大数据、云计算等技术以及之后大热的人工智能技术，打通上下供应链，提供多种
类型的服务，为多个行业企业提供服务。重庆生态产业互联网案例

首汇信息技术河北有限公司致力于商务服务，以科技创新实现***管理的追求。公司自创立以来，投身于信
息化中台系统规划，中台ERP服务平台，是商务服务的主力军。首汇信息技术继续坚定不移地走高质量发展道
路，既要实现基本面稳定增长，又要聚焦关键领域，实现转型再突破。首汇信息技术始终关注自身，在风云变
化的时代，对自身的建设毫不懈怠，高度的专注与执着使首汇信息技术在行业的从容而自信。


